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satzentwicklung bei.

SAT-Kabel wurde in Burgstadt mit an-
fangs vier Mitarbeitern unter dem Na-
men Satelliten- und Kabelfernsehanla-
gen/Industrievertretung GmbH im Au-
gust 1990 gegriindet. Diesen langen
Namen tragt sie heute noch, doch be-
kannter ist das Unternehmen unter
dem ,Kurzel* SAT-Kabel, das
mittlerweile als eingetragenes ~irmen-
zeichen geschitzt ist,

In den ersten Jahren beschéftigte sich
das Unternehmen mit Gro3handel fur

Mit Hilfe des SSP-Set lassen sich

Leckstellen oder gebrochene Kabel
genau lokalisieren.

Antennenprodukte und Montagebetrieb
fur Antennenbau. Drei der vier Gesell-
schafter und Geschéftsfihrer von
damals sind noch heute fur die Fir-
mengeschicke verantwortlich: Thomas
Kriuger fur das Controlling, Glinter
Schwarzbach fur Fertigung und Fach-
handel sowie Ginter Winsch fir Tech-
nik und Vertrieb.
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Aus der Praxis heraus

Nach der Wende als GroBhandelsunternehmen gestartet, entwickelt sich SAT-Kabel
immer mehr zum Kabel-Vollsortimenter. Die im eigenen Haus entstandene Mess-
und Priiftechnik orientiert sich an den Bedirfnissen von Anlagenbauern und
Kabelnetzbetreibern und trégt mittlerweile zu einem erheblichen Teil an der Um-

Verbindungen bestanden von Anfang
an zur GrofBantenngemeinschaft
Burgstadt, was der Firma immer wieder
Auftrage einbrachte und in der friihen
Entwicklung ein wichtiges Standbein
war.

Doch der Antennenbereich alleine
reichte zur weiteren Expansion nicht
aus. Die Geschaftsflihrung entschloss
sich daher, auch den Computerbereich
in das Tatigkeitsfeld mit einzubezie-
hen. Spater kam noch das Lokalfern-
sehen hinzu, das Uber verschiedene
Kabelnetze verbreitet wird, heute nach
dem séchsischen Medienrecht ausge-
gliedertist und als eigenes Unterneh-
men als RG Regional-TV GmbH fir-
miert.

1998, das Geschaft hatte sich
mittierweile prachtig entwickelt, erwarb
SAT-Kabel von der Treuhand eine alte
Textilfabrik, die den Bedurfnissen ei-
nes High-Tech-Betriebs angepasst und
entsprechend umgebaut wurde. Mit
3640 m“ Grundstlcksflache und 800
m* Lagerflache sowie Buro- und Ver-
waltungsrdumen bleibt noch Raum far
eine weitere Expansion.

Heute beschaftigt SAT-Kabel 24 Mitar-
beiter davon zwei Auzubis. Der Um-
satz ist seit 1998 mit rd. 2,5 Mio. €
konstant. ,Wir sind froh, dass die Zah-
len so geblieben sind,” kommentiert
Krager diese Entwickiung.

Seit dem Jahre 2000 beschéftigt sich
SAT-Kabel auch mit der Entwicklung
eigener Produkte. Griinde daflr waren
vor allem, dem Kunden die ordnungs-
gemafe Montage von Antennenanla-
gen zu erleichtern. Begonnen hat man
mit Erdungswinkeln fur Antennenka-
bel. Es folgte die Vorkonfektionierung
von Verstarkerplatzen, einschlie3lich
Prifung und Zertifizierung. Allein die-
se Entwicklungen brachten dem Un-
ternehmen einen (allerdings einmali-
gen) Umsatzsprung auf 4,0 Mio. € —

Stand G3

Thomas Kriiger, Geschdfts-
ein Se- fiihrer Controlling.
gen, der
es er-
maoglich-
te, Schul-
den im
Immobili-
enbe-
reich ab-
zutragen
und auf
ganz ge-
sunden
FiBen zu
stehen.
SAus der
Praxis

Giinter Wiinsch, Geschiifts-
fithrer Technik und Ver-

“ trieb.
heraus®,

erklart Wiinsch, ,haben wir unsere ge-
samte Mess- und Priftechnik entwi-
ckelt.” Mittlerweile gehdren dazu Pe-
gelmessgerate fur CATV und Sat
(4...2150 MHz), Impulsreflektometer
mit Ruckflussdampfungsmessung,
Storstrahl-Priifset zur Feldstarkemes-
sung und Leckstellensuche, ein Riick-
kanal-Analysesystem sowie Kabelzu-
ordnungsgerate fur Koaxialkabel in Ver-
teilnetzen.

Einige dieser Produktfamilien wurden
in der jiingsten Vergangenheit um we-
sentliche Neuentwicklungen erweitert:
Beim Storstrahl-Prifset SSP-Set wird
jetzt fur die Feldstarkemessung/
Leckstellensuche durch Einsatz eines
optionalen Kennfrequenzgenerators die
frei wahlbare, alphanumerische Dar-
stellung der Kennung der zu messen-
den Antennenanlage als Name im Dis-
play angezeigt. Auf diese Gerate setzt
Wiunsch groe Hoffnung, spielen sie
doch durch die immer brisanter wer-
dende Diskussion um die Storstrahl-
festigkeit von Kabelanlagen eine
immer wichtigere Rolle. ,Mit Hilfe des
SSP-Set lassen sich Leckstellen oder
gebrochene Kabel ,* so Wiinsch, ,ge-
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Nach Kundenwunsch gefertigter Verstirker-
platz.

nau lokalisieren. Wenn weiter an den
Kabelanlagen ordentlich gearbeitet wer-
den soll, mUsste jede Antennenbaufir-
ma mindestens ein solches Gerét ein-
setzen.” Ein besonderes Feature ist
die Moglichkeit, das Storstrahl-Praf-
set auch als Pegelmessgerat fur Rick-
kanal- und Sat-Bereich zu verwenden.
Kriebel's SAT-REPORT wird das SSP-

Set im Rahmen eines Tests in
einem der kommenden Ausga-
ben noch ausfihriich vorstellen.
Mit der Flash-Speicher-Karte fur
Gerate der SPM/IRM-Typenrei-
he wird das Leistungsportfolio
dieser Messgeratefamilie durch
eine rationelle Dokumentation der
Messdaten erweitert. Durch den
Einsatz einer Flash-Speicher-
Karte kdnnen Messprogrammab-
laufe bzw. Soflwerte direkt auf
der Karte vorgegeben werden.
Es treten keine Ubermittlungs-
fehler auf, eine absolute Zuord-
nung der Daten zu den Mess-
punkten und eine Archivierung
der Werte ist damit realisierbar.
Die Auswertung der Messungen
erfolgt direkt am PC mittels Aus-
lesegerat fur die Flash-Speicher-
Karte. Eine Protokollsoftware
gehort zum Lieferumfang.

Das Riickkanal-Cluster-Uberwa-
chungssystem mit Telefonsteu-
erung und Alarmmeldung ist eine
praktische Erganzung zum Rick-
kanal-Analysesystem. Durch
eine Fernsteuerung per Telefon
erfolgt eine Umschaltung von Leitun-
gen, die an einem Cluster angeschlos-
sen sind. Es kdnnen bis zu 70 ver-
schiedene Cluster, bei gleichzeitiger
bildlicher Darstellung des jeweiligen
Clusternamens, auf nur einen TV-Ka-
nal dargestelit werden, die Alarmmel-
dung erfolgt ebenfalls per Telefon.
Kreativ geht es bei SAT-Kabel weiter.
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Zurzeit arbeitet man an Entwicklun-
gen, welche die Einstrahlfestigkeit von
Anlagen messbar machen sollen.
,Funkdienste und andere Storer kon-
nen ganze Anlagen lahm legen,” weil3
Wiunsch. Mangelhafte Kabelqualitat
oder auch schlechte Steckverbindun-
gen an den empfindlichen Teilen einer
Anlage nennt er hier als haufigste Grin-
de.

Die Eigenentwicklungen machen heut-
zutage — sieht man einmal von dem
Boomjahr 2000 ab — einen Umsatzan-
teil von fast zwei Drittel aus. Knappe
10 % gehen in den Export, vor allem
nach Osterreich und in die Schweiz.
~oeit der ANGA Cable 2002 haben wir
auch Kunden in Spanien, Belgien, Nie-
derlande und Danemark sowie Anfra-
gen aus dem gesamten EU-Raum und
darUber hinaus, zum Beispiel aus Slo-
wenien und Kroatien berichtet Krtiger.
GroBe Erwartungen setzt SAT-Kabel
auch wieder auf die diesjahrige ANGA
Cable.

Service wird bei SAT-Kabel ebenfalls
grof3 geschrieben. Eine eigene Projek-
tierungsabteilung unterstitzt bei der
Planung neuer Anlagen. Schulungen
werden gemeinsam mit Herstellern der
Industrie und dem Handel durchge-
fuhrt. ,\Wir kdnnen alles aus einer Hand
bieten — die Erfahrung, die Projektpla-
nung, das zugehorige Material,” erlau-
tert Krliger weiter. Bei soviel geballter
Kreativitdt muss einem um die weitere
Entwicklung von SAT-Kabel nicht ban-
ge sein. Henning Kriebel

Nicht nur fur HiFi-
Puristen
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